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Stratégia vykonavania pokynov
spolocnosti B.I.G. Invest, o.c.p., a.s.

11

Clanok 1
Uvodné ustanovenia

Na zaklade Smernice Eurépskeho parlamentu a Rady 2014/65/EU z 15. maja 2014
o trhoch s finanénymi nastrojmi a v zmysle ust. § 73p zakona ¢&. 566/2001 o cennych
papieroch a investi¢nych sluzbach a o zmene a doplneni niektorych zakonov v zneni
neskorsich predpisov, je spolo¢nost B.I.G. Invest, o.c.p., a.s. (dalej tiez ,Obchodnik") ako
obchodnik s cennymi papiermi povinny zaviest a dodrziavat Stratégiu vykonavania
pokynov. Stratégia vykonadvania pokynov obsahuje popis nalezitosti a druhov
pokynov, spdsob ich prijimania a postupovania, postupy smerujdce k dosiahnutiu
najlepsieho mozného vysledku pre Klienta pri realizacii jeho pokynu a opatrenia
prijimané v sudvislosti srieSsenim moznych konfliktov zaujmov pri prijimani
a vykonavani pokynov. Cielom je zlepsenie ochrany investorov a zaroven tvorba
identickych podmienok pre investi¢né sluzby v Statoch EU.

Clanok 2
Vysvetlenie zakladnych pojmov

Obchodnik B.I.G. Invest, o.c.p., a.s.

Faktory faktory ovplyvnujuce v zmysle §730 ods.2 Zakona urenie dblezitosti
Kritérii

Financ¢né nastroje financného trhu uvedené v prilohe ¢.1 Stratégie

nastroje

Klient Profesionadlny alebo Neprofesionalny klient Obchodnika alebo

Opravnena protistrana

Kritéria kritéria vykonania Pokynu stanovené Obchodnikom v zmysle §730

ods.] Zakona, na zaklade ktorych Obchodnik uplatfuje Stratégiu
a ktoré su uvedené v bode 0.1 Stratégie

Miesto vykonu miesto vykonu predstavuje Regulovany trh, MTF, Systematicky

internalizator, tvorca trhu, iny poskytovatel likvidity alebo osoba
vykonavajuca obdobné cinnosti v neclenskom state

MIFID Il Smernica Eurépskeho parlamentu a Rady 2014/65/EU z15. maja 2014
o trhoch s finanCnymi nastrojmi

MTF multilaterdlny systém prevadzkovany investicnou spolo¢nostou

(Multirateral alebo organizatorom trhu, ktory spaja zaujmy viacerych tretich stran

Trading Facility) | Nakupovat a predavat financné nastroje v systéme, a to vsulade

s nediskriminacnymi pravidlami a spésobom, ktorého vysledkom je
zmluva v sdlade s ustanoveniami MiFID Il

00Ss Obchodny systém umoznujuci interakciu dopytu a ponuky vacsieho

poctu stran, ktord vedie k uzavretiu obchodu. Nie je mozné na fom
obchodovat s akciami.
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organizovany

obchodny

systém

Obchodny den pracovny den, pocCas ktorého Obchodnik poskytuje sluzby
obchodnika s cennymi papiermi Klientom

Opravnena klient Obchodnika kategorizovany ako opravnena protistrana

protistrana

na zaklade vyslovnej dohody medzi Obchodnikom a klientom v
zmysle § 73u Zakona, ktory poziadal o preradenie do kategodrie
opravnena protistrana

OTC trhy

(Over
Counter trhy)

The

predstavuju vsetky trhy mimo Regulovaného trhu, Systematického
internalizdtora amimo MTF, predovsetkym trhy, na ktorych
poskytuje likviditu nevyhnutnd na vykonanie Pokynu tvorcu trhu
(Market maker), iny poskytovatel likvidity alebo osoba vykonavajuca
obdobné c¢innosti v neclenskom State. Obchodnik musi ziskat
predchadzajuci vyslovny suhlas klienta s realizovanim obchodov na
OTC trhu, ato vo forme vSeobecného suhlasu na vsetky obchody
klienta alebo vo forme individualnych sudhlasov na jednotlivé
obchody.

Neprofesionalny
klient

klient Obchodnika, kategorizovany ako Neprofesionalny klient
v zmysle Zakona

Pokyn inStrukcia klienta na nakup alebo predaj Financného nastroja,
akceptovana Obchodnikom za uUcelom jej vykonania alebo jej
postUpenia tretej strane na vykonanie na Ucet klienta;
inStrukcia na nakup alebo predaj Financného nastroja udelena
Obchodnikom vramci investicnej sluzby riadenie portfélia za
Ucelom jej vykonania alebo postUpenia tretej strane na vykonanie
na Ucet klienta;

Pravidla dostato¢né opatrenia a postupy na zabezpecenie najlepsieho

vykonavania mozného vysledku realizacie Pokynu Klienta

pokynov

Profesionalny
klient

klient Obchodnika kategorizovany ako Profesionalny klient v zmysle
§8a ods.(2) Zadkona

Regulovany trh

znamend multilaterdlny systém prevadzkovany a/alebo riadeny
organizatorom trhu, ktory spdja alebo umoznuje spajanie zaujmov
viacerych tretich strdn nakupovat a predavat finanéné nastroje
v systéme a v suUlade s nediskriminacnymi pravidlami spdsobom,
ktorého vysledkom je zmluva tykajuca sa finanCnych nastrojov
prijatych na obchodovanie podla jeho pravidiel a/alebo systémov
a ktory je povoleny a funguje pravidelne a v sulade s ustanoveniami
MiIFID Il

Stratégia

Stratégia vykonavania pokynov Obchodnika (Best Execution Policy)

Systematicky
internalizator

obchodnik s cennymi papiermi, ktory na organizovanom,
opakovanom a systematickom zaklade obchoduje na vilastny ucet
tak, ze vykonava pokyny Klienta mimo regulovaného trhu, MTF
alebo OOS
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Specifické predstavuju instrukcie Klienta uvedené v Pokyne, ktorymi Klient
instrukcie Specifikuje skutocnosti, na zadklade ktorych ma byt Pokyn vykonany

(pozri body 4.2 a 4.3)

Zakon zakon &. 566/2001 Z.z. o cennych papieroch a investi¢nych sluzbach

a ozmene a doplneni niektorych zakonov vzneni a doplneni
niektorych zakonov

31

3.2.

3.3.

Clanok 3
Rozsah aplikacie Stratégie

Stratégia sa vztahuje na vsetkych klientov Obchodnika, tj. na Profesionalnych
a Neprofesionalnych klientov Obchodnika, ako aj na Opravnenu protistranu, ato
vo vztahu ku vietkym finanénym nastrojom. Stratégia sa aplikuje na tieto investi¢né
sluzby a investi¢né Cinnosti vykonavané Obchodnikom:

a) prijatie a postupenie Pokynu Klienta tykajuceho sa jedného alebo viacerych
Finan¢nych nastrojov (§ 6 ods.1 pism. a) Zakona),

b) vykonanie Pokynu Klienta na jeho Ucet (§ 6 ods.1 pism. b) Zakona),
c) riadenie portfdlia (§ 6 ods. 1 pism. d) Zakona),

d) umiestiovanie financnych nastrojov bez pevného zavazku (§ 6 ods. 1 pism. g)
zakona).

Obchodnik uplatni Pravidla vykonavania pokynov Stratégie, ak:

a) Klient neposkytne Obchodnikovi Specifickl instrukciu, vtakom pripade sa
Obchodnik pokusi vyvijat ¢innosti a postupy smerujice k vykonaniu tohto
Pokynu, s ¢o najlepSim moznym vysledkom v sulade s uvedenou Stratégiou.

a sucasne

b) Kilient je v sulade so Zdkonom opravneny spoliehat sa, Ze Obchodnik podnikne
vsetky nevyhnutné kroky na zabezpecenie ochrany jeho zaujmu vo vztahu k cene
alebo vo vztahu k ostatnym Kritériam.

Obchodnik neuplatni Pravidla vykonavania pokynov Stratégie, ak:

a) Klient poda Pokyn obsahujuci Specifické instrukcie Klienta na vykonanie Pokynu
v zmysle bodu 0.3. Stratégie (napr. oznacenie miesta vykonu pokynu),

b) v pripade Specifickej instrukcie berie klient na vedomie, Ze Specificka instrukcia
klienta mbze zabranit Obchodnikovi, aby realizoval opatrenia, ktoré navrhol
a zaviedol za Ucelom dosiahnutia najlepsieho mozného vysledku pri vykonavani
tychto pokynov s ohladom na parametre obsiahnuté v tychto pokynoch;
vykonanie takéhoto Pokynu so Specifickou instrukciou sa povazuje zo strany
Obchodnika vSak za splnenie povinnosti ziskat najlepsi mozny vysledok
pre svojho klienta,

3.4. Obchodnik poskytuje svojim klientom Stratégiu pred poskytnutim investi¢nej sluzby,

pricom klient podpisom prislusnej zmluvy udeluje svoj predchadzajlci suhlas s touto
Stratégiou.



Clanok 4
Pokyny Klientov

4.1 NdlezZitosti Pokynu

411

412

413

Klient je povinny do Pokynu uviest tieto Udaje:

1)
2)

7)

identifikaéné Udaje Klienta — meno a priezvisko/obchodné meno, rodné &islo/ICO

ukazovatel klpy alebo predaja Finanéného nastroja; ak nejde o klUpu/predaj,
uvadza sa povaha pokynu, tj. Ci ide napr. oupisanie Financného nastroja,
uplatnenie prava z Financného nastroja a pod.

druh a nazov alebo oznacenie Finanéného nastroja, ISIN alebo iné identifikacné
¢islo Finanéného nastroja a mena, v ktorej sa Financ¢ny nastroj obchoduje

pocet kusov Financného nastroja

limitnd cena za jeden kus Finanéného nastroja alebo ind cenova Specifikacia, ak
Klient pouzije niektory zo Specialnych druhov Pokynov podla bodu 4.2; ak Klient
neuvedie Ziadnu cenu alebo inU cenovu Specifikaciu, Obchodnik bude takyto
Pokyn povazovat za trhovy pokyn podla bodu 4.2

lehota platnosti Pokynu; Obchodnik akceptuje Pokyny, ktorych platnost je
v sUlade s moZnostami uvedenymi v bode 4.2 pri pokyne s ¢asovym obmedzenim;
ak Klient neuvedie lehotu platnosti Pokynu, Obchodnik ho bude povazovat
za platny do konca nasledujuceho obchodného dna, pricom sa uplatni
ustanovenie bodu 4.4

podpis Klienta alebo osoby (oséb) opravnenej konat za Klienta vsulade
s podpisovym vzorom

Klient méze do Pokynu uviest aj dalSie Udaje, poziadavky alebo upresnenia ako napr.:

)

2)

uréenie miesta vykonu, na ktorom ma byt pokyn realizovany; v pripade, Ze miesto
vykonu nie je urceny, komisionar ma pravo pokyn realizovat na tom mieste vykonu,
na ktorom je vzmysle Stratégie najvacsia pravdepodobnost dosiahnutia
najlepsieho vysledku

uréenie, ¢i pokyn méze byt realizovany aj Ciastocne; ak pokyn neobsahuje takéto
uréenie, rozumie sa, ze komitent suhlasi s ¢iasto¢nou realizaciou pokynu

V pripade, ze Klient pozaduje realizaciu priameho obchodu s protistranou, ktoru si urci
sam Klient, je potom povinny v Pokyne Specifikovat nasledujlce:

1)

4)

meno a priezvisko/obchodné meno protistrany alebo asporfi obchodné meno
obchodnika scennymi papiermi, ktory ma tdto protistranu pri obchode
zastupovat

udaj, ¢i ma finanéné vyrovnanie zabezpecit Obchodnik

obchodné meno a ICO ¢lena Centrdlneho depozitara cennych papierov SR, a.s.
alebo finan¢nej institlcie vykonavajucej obdobnu Cinnost, ktord ma zabezpedit
vyrovnanie obchodu za protistranu

datum vyrovnania priameho obchodu
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4.2 Druhy Pokynov
Obchodnik umozZnuje klientovi pouzit tieto druhy Pokynov:
1. trhovy pokyn Pokyn bude vykonany bezo zvysku tak rychlo, ako je to len
(Market Order ) mozné a za najlepsiu moznu cenu.
2. limitny pokyn Pokyn na kdpu bude méct byt vykonany len pri cene nizsej
(Limit Order) alebo rovnej limitnej cene pokynu; pokyn na predaj bude
vykonany len pri cene vysSej alebo rovnej limitnej cene
pokynu.
3. trhovy pokyn ,Stop Loss” Pokyn na predaj sa zrealizuje pri aktualnej trhovej cene,
(Market Order ,Stop Loss*) akonahle cena financného nastroja klesne pod klientom
vopred urcenu tzv. stop-cenu. Cena, pri ktorej sa tento pokyn
zrealizuje, sa vSak mbze od stanovenej stop-ceny vyrazne lisit.
4. | limitny pokyn ,Stop Loss* Pokyn na predaj sa zrealizuje pri aktualnej trhovej cene, ktora
Limit Order ,Stop Loss") vSak nie je nizsia, ako je uvedeny limit, a to v pripade, Ze cena
financného nastroja klesne pod klientom vopred urcenu
stop-cenu.
5. pokyn s ¢asovym Touto dispoziciou si klient méze stanovit lehotu platnosti jeho
obmedzenim pokynu, pricom Obchodnik ponuka nasledujuce moznosti:
a) pokyn platny v len obchodny den jeho zadania
b) pokyn platny do stanoveného obchodného dna
6. pokyn ,vsetko alebo nic* Pokyn sa ma zrealizovat v celku; ak ho nie je mozné okamzite
vykonat, pokyn zostava v spracovani do konca svojej platnosti

Obchodnik upozorniuje Klienta, Ze niektoré druhy pokynov vzhladom na to, Ze obsahuju
Specifické instrukcie Klienta (pokyny &.2-6), nemusia byt v ¢ase ich platnosti Uplne alebo
vobec uspokojené. Obchodnik tiez upozornuje Klienta, Ze je opravneny odmietnut prijatie
Pokynu obsahujiceho Specifickl instrukciu Klienta v pripadoch, ak Obchodnik usudi, ze
na prislusnych miestach vykonu nie je mozné zabezpecit vykonanie Pokynu v sulade
s touto Specifickou in&trukciou. Za Specifické instrukcie Klienta sU povazované aj indtrukcie
na realizaciu priameho obchodu s protistranou v zmysle bodu 4.1.3.

4.3 Specifické instrukcie

V pripadoch, ked Klient v Pokyne uvedie Specifické instrukcie na vykonanie Pokynu,
Obchodnik vykona pokyn na zaklade tychto Specifickych instrukcii Klienta.
Obchodnik upozornuje Klienta, ze:

a) jeho Specifické instrukcie na vykonanie Pokynu mézu Obchodnikovi zabranit
postupovat podla Stratégie s cielom dosiahnut najlepsi mozny vysledok pri vykonavani
Pokynov
vo vztahu k tejto Specifickej intrukcii,

b) Obchodnik nenesie zodpovednost za vykonanie Pokynu v zmysle tejto Stratégie,

c) Obchodnik neméze zarucit vykonanie Pokynu a ukoncenia transakcie,

d) vysledok dosiahnuty takto vykonanym Pokynom (podla Specifickych instrukcii klienta)
sa bude povazovat za najlepsi mozny.

V pripadoch, ked'sa Specifické instrukcie dotykaju iba urcitej ¢asti Pokynu (napriklad Miesto
vykonu), Obchodnik bude nadalej uplatnovat Stratégiu pre tie Casti Pokynu, ktoré nie su
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ovplyvnené Specifickymi instrukciami Klienta (ak to povaha jednotlivého obchodu
dovoluje).

4.4 Spébsob prijimania a postupovania pokynov
Obchodnik prijima od klienta pokyn nasledujucimi spdsobmi:

a) Pisomne/osobne
b) telefonicky
c) elektronicky, napr. e-mailom, prostrednictvom klientskej aplikacie

Obchodny dert Obchodnika je uréeny vzdy na stredu v kalendarnom tyzdni. Klient by mal
Pokyn podat najneskér dva dni (tj. v pondelok do 23:59 hod.) pred Obchodnym driom
Obchodnika. Ak je Pokyn podany neskér, Pokyn nemusi byt Obchodnikom spracovany
a postUpeny na prislusné miesto vykonu skér ako v najblizsi nasledujdci Obchodny den
Obchodnika. Obchodnik napriek tomu vyvinie vsetko mozné Usilie, ktoré od neho mozno
spravodlivo pozadovat, aby kazdy Pokyn obdrzany v Obchodny dert Obchodnika bol este
v ten isty den postUdpeny na prislusné miesto vykonu. Inak takto podany Pokyn bude
zaradeny na spracovanie najblizsi nasledujuci Obchodny den.

Pokyn tykajuci sa podielového listu (cenné papiere alebo majetkové Ucasti subjektov
kolektivhneho investovania) podany klientom ma Obchodnik pravo vykonat:

- ak su penazné prostriedky klienta pripisané na jeho obchodnom Uc¢te najneskor
v pondelok do 23.59 hod., tak pokyn klienta Obchodnik vykona v stredu toho istého
kalendarneho tyzdna,

- ak su penazné prostriedky klienta pripisané na jeho obchodnom Uc&te neskdr ako
v pondelok do 23.59 hod., tak pokyn klienta Obchodnik vykona v stredu nasledujuceho
kalendarneho tyzdna.

- ak Obchodny den pripadne na den statneho sviatku SR a/alebo CR, Obchodny der sa
automaticky presunie na nasledujuci Obchodny den, tj. na stredu nasledujuceho
kalendarneho tyzdna.

O zmene Obchodného dfa mbéze rozhodnudt CEO spolocnosti na zadklade aktualneho diania
v spolocnosti a/alebo situdcie na financnych trhoch. Zmenou Obchodného dia sa rozumie
jeho zruSenie v stanovenom termine alebo doplnhenie mimo stanoveného terminu.

Clanok 5
Miesta vykonu

5.1 Zoznam Miest vykonu

Zoznam Miest vykonu, ktoré Obchodnik vyuziva pre jednotlivé Financéné nastroje je
uvedeny na internetovej webovej stranke spolo¢nosti. Zoznam Miest vykonu nie je
vyCerpavajlci, ale zahrfAuje tie miesta vykonu, ktoré trvale umozniuju Obchodnikovi ziskavat
najlepsi mozny vysledok pri vykonavani pokynov Klientov v zmysle Stratégie. Obchodnik si
sUcasne vyhradzuje pravo v pripadoch, kedy to uzna za vhodné v sdvislosti s vykonavanim
Stratégie, pridavat alebo odoberat konkrétne Miesta vykonu.

Obchodnik sa sUcasne zavazuje, Zze nebude urcovat ani Uctovat poplatky a provizie spojené
s vykonavanim Pokynov spbsobom, ktory by diskriminoval niektoré Miesta vykonu.
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Zoznam miest vykonu vyhotovuje FOF. Zoznam miest vykonu je uverejneny na webovom
sidle Spolo¢&nosti.

Obchodnik jeden krat roéne vypracuje a zverejni sihrn informacii z piatich najlepsich miest
vykonu (tyka sa aj prijatia a postUpenia pokynu) z hladiska objemov obchodovania a podla
jednotlivych tried finanénych néastrojov na ro¢nej baze, kde sa vykonavali pokyny klientov v
predchadzajucom roku a Udaje o dosiahnutej kvalite vykonavanych pokynov.

5.2 Zmena Miest vykonu

Zoznam Miest vykonu pre jednotlivé Finanéné nastroje bude Obchodnikom pravidelne
prehodnocovany a aktualizovany za Uc¢elom identifikacie tych Miest vykonu, ktoré umoznia
Obchodnikovi trvale ziskavat najlepsi mozny vysledok vykonavania pokynov.

Vzhladom na uvedené, Obchodnik bezodkladne zverejni novy zoznam Miest vykonov
na webovej stranke, pricom Klienti budd na takdto zmenu upozorneni vopred pred
uzavretim obchodu.

Zmeny v zozname miest vykonu zabezpecuje oddelenie FOF.

Clanok 6
Pravidla vykonavania Pokynov

6.1 Kritéria najlepsieho vykondvania a Faktory ich déleZitosti
Obchodnik musi zohladnit pri vykonavani pokynov za Ucelom dosiahnutia najlepsieho
mozného vysledku Kritériad stanovené zakonom. Vynimkou je len pripad, ked klient
pozaduje vykonanie Specifickej instrukcie.
Pri vykonavani pokynov posudzuje Obchodnik predovsetkym Kritéria:

- cena finan¢ného nastroja,

- naklady na vykonanie pokynu,

- rychlost pri vykonani pokynu,

- pravdepodobnost realizacie pokynu a podmienky vyrovnania,

- objem, typ pokynu,

- pripadne iné faktory, ktoré maju vyznam pri vykonavani pokynu.

Obchodnik urdi relativnu délezitost jednotlivych Kritérii pri vykonavani pokynov klientov,
Relativna ddlezitost Kritérii je uréovana tymito Faktormi:

- vlastnosti klienta (vyplyva zo zaradenia klientov do kategérie profesionalneho alebo
neprofesionalneho klienta),

- vlastnosti pokynu (upraveny spdsob povinnosti je pri vyslovnych instrukciach
klienta),

- vlastnosti financného nastroja, ktory je predmetom pokynu,

- vlastnosti miesta vykonu na ktorom méoze byt pokyn realizovany.
Pri urCeni relativnej délezZitosti jednotlivych kritérii Obchodnik zohladfuje komplexne
véetky kritérid a zohladnuje primerane hladisk3, pri ktorych su pokyny klientov vykonadvané
so zdmerom dosiahnut najlepsi mozny vysledok pre klienta. Najlepsi mozny vysledok
vykonavania pokynov sa hodnoti predovsetkym vo vztahu k cene finanéného nastroja, k
nakladom suvisiacim s vykonanim pokynu, k poplatkom trhov a k inym poplatkom tretich
stran.
Pri neprofesionalnych klientoch sa najlepsi mozny vysledok stanovi na zaklade zvazenia
podmienok, ktoré vychadzaju z ceny finanéného nastroja a vsetkych nakladov hradenych
klientom, vratane poplatkov tretich stran, zapojenych do vykonania pokynu.
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Pri profesionadlnych klientoch plati, Zze na dosiahnutie najlepsieho mozného vysledku
pokynu zadaného takymto klientom Obchodnik vyhodnocuje i iné faktory ako je cena
a naklady.

Za urcitych okolnosti pri vykonavani pokynov méze Obchodnik na zaklade vlastného
Usudku v pripade niektorych klientov, pokynov, finan¢nych nastrojov alebo miest vykonu
vyhodnotit ako vyznamné aj iné kritéria, najma rychlost vykonavania pokynov, podmienky
vyrovnania pokynov, objem a typ pokynu, pripadne iné nepriame naklady, ktoré su
v konkrétnom pripade nevyhnutné pri vykonani pokynu klienta.

Ak Obchodnik vykonava Pokyn Klienta vo vztahu k Finanénym nastrojom obchodovanym
vyhradne na OTC trhoch, Obchodnik ako prioritné Kritérid pouzije tieto Kritéria:

a) pravdepodobnost vykonania a
b) pravdepodobnost vysporiadania Pokynu

V tomto pripade Obchodnik po prijati Pokynu tykajuceho sa finanénych nastrojov
obchodovanych na OTC trhoch a ziskani suhlasu Klienta s vykonanim tohto Pokynu na OTC
trhoch zabezpeci bezodkladné vykonanie pokynu Klienta na zaklade tychto kritérii.
Obchodnik je povinny ziskat vyslovny suhlas klienta s vykonanim jeho pokynu na OTC trhu.

Obchodnik nenesie zodpovednost za nezrealizovanie pokynu klienta a/alebo
za nevykonanie maximalneho Usilia na zabezpecenie povinnosti vyplyvajdcich zo Stratégie
v pripade, ak k realizacii alebo vyrovnaniu neddjde z dévodu porusenia povinnosti klienta.

Pre Ucely posudenia najlepSieho mozného vysledku nebude Obchodnik porovnavat
vysledky, ktoré sa dosiahli na zaklade aplikacie Stratégie s vysledkami, ktoré by mohli byt
dosiahnuté pre klienta inou spolo¢nostou na zaklade aplikacie stratégie vykonavania
pokynov tejto spolocnosti alebo na zaklade inej Struktury poplatkov a provizii.

6.2 Zdasada najlepsieho vykondvania Pokynu

Po prijati Pokynu Klienta Obchodnik po zohladneni Faktorov uréi relativnu doélezitost
kazdého z Kritérii, pricom relativna doélezitost Kritérii sa stanovuje na zaklade dostupnych
informacii z trhu, odbornej skdsenosti Obchodnika z finanénych trhov tak, aby Obchodnik
dodrzal zabezpeclenie poziadavky najlepsieho vykonania pokynu na Ucet klienta.

Obchodnik pri vykonavani pokynov analyzuje dostupné Miesta vykonu pokynu tak, aby
mohol identifikovat tie miesta vykonu, ktoré umoznuju vykonavat pokyny pre klientov
s trvalo najlepsim moznym vysledkom. Zaroven Obchodnik pri vybere Miesta vykonu
pokynu zohladruje kritéria uvedené v bode 6.1. Stratégie.

6.3 Vyber Miesta vykonu

Pravidld vykonavania pokynov obsahuju informacie o réznych Miestach vykonu pokynov
na Ucet klienta, na ktorych Obchodnik méze realizovat pokyny klientov. Obchodnik v
zozname miest vykonu pre vykonavanie pokynov klientov uvadza predovsetkym trhy, kde
mobze Obchodnik trvale vykonavat pokyny pre klienta s najlepsim moznym vysledkom.
Aktualny zoznam miest vykonu na nachadza na webovom sidle Obchodnika.

Obchodnik mbze vyuzivat jeden alebo viac nasledujdcich trhov pri realizacii pokynov
klientov:
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- regulované trhy,

- mnohostranné obchodné systémy (MTF),

- organizované obchodné systémy (OOS),

- systematicki internalizatori,

- tvorcovia trhoy,

- ini poskytovatelia likvidity,

- osoby vykonavajuce obdobné ¢innosti v ne¢lenskom State
- OTC trhy.

S vwnimkou podania Specifickej instrukcie klienta, Obchodnik realizuje pokyny vo vztahu
k vyberu prislusného Miesta vykonu nasledujucim spdsobom:

- realizacia konkrétnych pokynov berie do Uvahy Specifické faktory pre prislusny trh
a pre prislusné finan&né nastroje a to predovsetkym pri trhoch s nizkou likviditou,

- pre urcité finanéné nastroje bude Obchodnik realizovat pokyny len na jednom mieste
vykonu,

- ak Obchodnik vyberie konkrétne miesto vykonu, pokyn na toto miesto vykonu poda
na realizaciu a necha ho tam az do Ciastoc¢ného alebo konec¢ného vyrovnania, uplynutia
doby pokynu alebo zrusenia pokynu,

- pokyn klienta méze byt realizovany mimo regulovany trh, OOS alebo MTF s dodrzanim
povinnosti realizacie pokynu za najlepsich podmienok. Pre to, aby Obchodnik mohol
realizovat pokyn mimo regulovany trh, OOS alebo MTF je potrebny predchadzajuci
vyslovny suhlas klienta,

- Vv pripade finanénych nastrojov obchodovanych na jednom alebo viacerych
regulovanych trhoch, na ktorych Obchodnik nema priamy pristup, Obchodnik pri
zohladneni kritérii uvedenych v bode 6.1. postUpi pokyn tretej osobe (prostrednictvom
ktorej vstupuje na tieto regulované trhy) v pripade, ak Obchodnik usudi, ze takto
dosiahnuty vysledok vykonania pokynu bude predstavovat pre klienta najlepsi mozny
vysledok vykonania pokynu,

- sUcasne Obchodnik moze postupit pokyn ingj tretej strane, ak Obchodnik usudil, Zze ina
tretia strana predstavuje pre klienta najlepsie miesto vykonu pokynu.

Obchodnik neprijima zZiadnu odmenu, zlavu ani nepenaznd vyhodu za smerovanie
pokynov klientov na konkrétne miesto vykonu, ¢o by bolo v rozpore s poziadavkami
konfliktu zaujmov alebo prijimania a uhradzania poplatkov, provizii alebo nepefaznych
vyhod.

Obchodnik je povinny po vykonani pokynu alebo transakcie na Ucet klienta informovat
klienta o tom, kde bol pokyn vykonany. Pravidelné spravy zahffiaju podrobné Udaje
o cene, nakladoch, rychlosti a pravdepodobnosti vykonania pokynu pri jednotlivych
financnych nastrojoch.

Obchodnik je povinny pre kazdy druh finanénych néastrojov raz roCne vypracovat
a zverejnit suhrn informacii z piatich najlepSich miest vykonu z hladiska objemov
obchodovania na ro¢nej baze, kde sa vykonavali pokyny klientov v predchadzajucom roku
a Udaje o dosiahnutej kvalite vykonavanych pokynov.

Obchodnik méze vybrat iba jediné miesto vykonu, pokial preukdaze, Ze mu to umoznuje
trvale dosahovat pre svojich klientov vykonanie pokynov najlepsSim spbésobom a zZe
vybrané miesto vykonu mu umoznuje dosiahnut pre klienta vysledky, rovnako dobré, resp.
lepsie ako vysledky, ktoré moéze oddvodnene ocakavat v pripade, keby na vykonanie
pokynov vyuZili alternativne miesta vykonu. V pripade, ak Obchodnik bude pouzivat iba
jediné miesto vykonu, vypracuje internUd analyzu oddvodnujucu vyber tohto jediného
miesta vykonu. Internd analyzu podla predchadzajlcej vety schvaluje predstavenstvo
Obchodnika.
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6.4 Spésoby vykonania Pokynu

Odhliadnuc od pripadu, ked Klient poziada o vykonanie Pokynu na zaklade Specifickych
inStrukcii Klienta, Obchodnik vykona Pokyn Klienta jednym z nasledujucich spésobov:

a) vykonanie Pokynu spésobom, ked Obchodnik ma priamy pristup na Miesto Vykonu,

b) ak Obchodnik nema priamy pristup na Miesto vykonu, postlUpi Pokyn na vykonanie
tretej strane, ktora ho vykona na Mieste vykonu a s ktorou Obchodnik uzatvoril dohodu
o vykonavani Pokynov na tychto trhoch.

Na spobsob vykonania Pokynu podla pism. a) sa uplatfuje bod 6.2 Stratégie.

V pripadoch, kedy Obchodnik postupi vykonanie Pokynu tretej strane, Obchodnik vynalozi
vsetko potrebné Usilie, aby zabezpecdila, Zze tretia strana bude pri vykonani Pokynu
postupovat podla tejto Stratégie alebo podla stratégie vykonavania Pokynov, ktoru
Obchodnik povazuje za vhodnu.

6.5 Zdsady zaobchddzania s Pokynmi

Obchodnik pri vykonavani Pokynov bude postupovat tak, aby zabezpecil:

a) bezodkladné, spravodlivé a pohotové vykonanie Pokynov Klienta vo vztahu
k Pokynom ostatnych Klientov alebo k obchodnym zaujmom Obchodnika,

b) vykonanie inak porovnatelnych Pokynov Klienta postupne podla ¢asu ich prijatia
a bezodkladne s vynimkou pripadov, ked to povaha Pokynu alebo prevladajdce
podmienky na trhu neumoznuju, alebo ak to nie je v zaujme Klienta,

c) okamzité informovanie Neprofesiondlneho klienta o akychkolvek vaznych
prekdzkach tykajdcich sa riadneho vykonania Pokynov, o ktorych ma Obchodnik
vedomost,

d) bezodkladné a spravne prevedenie vsetkych Financnych nastrojov alebo penaznych
prostriedkov Klienta prijatych pri vyrovnani vykonaného Pokynu na ucet prislusného
Klienta.

Obchodnik sa sucasne zavazuje, Zze nezneuzije informacie o nevykonanych Pokynoch
Klienta a prijme dostatoc¢né prislusné opatrenia na to, aby zabranila zneuzitiu tychto
informacii zo strany ktorejkolvek svojej prislusnej osoby.

Pri vykonavani Pokynov Obchodnikom v zmysle tejto Stratégie je spajanie Pokynov Klienta
s pokynmi inych Klientov mozné v pripade, ze je a priori nepravdepodobné, ze takéto
spojenie by znevyhodnilo niektorého z Klientov, ktorého Pokyn ma byt spojeny s Pokynmi
inych Klientov. Obchodnik vdak upozoriuje, Zze nemozno Uplne vylUcit, Zze spdjanie Pokynov
znevyhodni jednotlivé Pokyny.

V pripade mimoriadnych udalosti ako sU denné cenové fluktuacie, zlyhanie informac¢ného
systému, vznik Uzkeho hrdla v systéme alebo v likvidite, mdézu Obchodnika prinutit
okolnosti vykonat Pokyny spésobom, ktory sa odchyluje od Stratégie. V tychto pripadoch
bude Obchodnik konat v sulade so zakladnym principom ochrany Klientovych najlepsich
zaujmov.

6.6 Spdjanie pokynov (ZdruZené pokyny)

Pri vykonavani Pokynov Obchodnikom v zmysle tejto Stratégie je spajanie Pokynov Klienta
s pokynmi inych Klientov mozné v pripade, ze je a priori nepravdepodobné, ze takéto
spojenie by znevyhodnilo niektorého z Klientov, ktorého Pokyn ma byt spojeny s Pokynmi
inych Klientov. Obchodnik viak upozornuje, Zze nemozno Uplne vylUcit, Ze spajanie Pokynov
znevyhodni jednotlivé Pokyny.
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Nie je dovolené spdjanie obchodov na vlastny uUcet Obchodnika s Pokynmi Klienta
s vynimkou pripadu, ked Pokyn Klienta obsahuje také mnoZstvo Finan¢ného nastroja, ze
ani po spojeni s Pokynmi inych Klientov by ho nebolo mozné vykonat vébec, alebo za pre
Klienta nevyhodnych podmienok.

Obchodnik pri spajani Pokynov Klienta s Pokynom alebo viacerymi Pokynmi inych Klientov
nesmie spajat Pokyny spdsobom, ktory Klienta poskodzuje. Ani jeden z Klientov nesmie byt
poskodeny, t. j. cena, za ktoru sa zdruzeny Pokyn zrealizoval, nesmie byt horsia ako cena na
trhu vdanom momente.

Obchodnik spaja Pokyny Klientov, kde Klienti vystupuju spoloc¢ne ako predavajuci resp.
kupujuci, a Pokyny boli prijaté v tom istom Case, pricom tymto spajanim dosiahne najlepsi
mozny vysledok pre Klientov, pri dodrzani kritérii cena, rychlost a naklady.

Obchodnik pouziva pri spajani Pokynov vazeny priemer obchodovaného poctu cennych
papierov pre kazdy zdruzeny Pokyn, ktory sa vzdy vyuziva tak pre rozpocitavanie nakladov
za obchod, ako aj pre rozpodcitavanie findlnej ndkupnej/predajnej ceny za obchod. Tym sa
dosiahne spravodliva findlna cena pre kazdého klienta v zdruzenom Pokyne a rovnaké
zaobchadzanie s klientmi z pohladu rozpocitavania nakladov.

Rozpocitavanie nakladov pri spojenych pokynoch uskutoc¢nuje automaticky obchodny
systém Obchodnika.

6.7 Riesenie konfliktov

Preferencie pri vykonavani Pokynov:

a) vykonanie Pokynu Klienta ma vzdy prednost pred vykonanim Pokynu zamestnanca
Obchodnika, ako aj pred realizaciou obchodu Obchodnika s prislusnym Financnym
nastrojom, ktory je predmetom Pokynu Klienta

b) realizdcia obchodu Obchodnika s prislusnym Finanénym nastrojom ma vzdy prednost
pred Pokynom zamestnanca Obchodnika

c) Vv pripade zadania Pokynu Klienta na kudpu alebo predaj takého Financného nastroja,
kde uz existuje aktivny (teda prijaty, ale nezrealizovany) Pokyn iného Klienta, je
zamestnanec Obchodnika prijimajuci Pokyn tohto Klienta, upozornit Klienta na to, ze
na kupu alebo predaj tohto Financného nastroja existuje aktivny pokyn iného Klienta
Obchodnika;
ak Klient trva na udeleni Pokynu, Obchodnik upozornuje Klienta, ze Pokyn prijme, ale
realizovat ho bude az po Uplnom uspokojeni Pokynu Klienta, ktorého Pokyn prijal
Obchodnik skér alebo po uplynuti jeho platnosti.

Clanok 7
Osobitné ustanovenia

7.1. Obchodnik bude monitorovat Ucinnost opatreni na vykonavanie Pokynov a Stratégie
na Ucely identifikacie a ndpravy nedostatkov.

7.2. Obchodnik bude pravidelne, najmenej vSak raz rocne, vyhodnocovat Ucinnost
Stratégie, a to predovsetkym vyhodnotenim:
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a) ¢i Miesta vykonu do nej zahrnuté umozfiuju ziskat najlepsi mozny vysledok
pre Klienta,

b) ¢i je potrebné urobit zmeny svojich opatreni na vykonavanie Pokynov.

7.3. Stratégiu je Obchodnik povinny pravidelne prehodnocovat a aktualizovat najmenej raz
rocne atiez pri podstatnych zmenach, ktoré maju vplyv na schopnost Obchodnika
ziskavat najlepsi mozny vysledok pre svojich klientov pri vykonavani pokynov.

7.4. Obchodnik oznami Klientom vSetky podstatné zmeny svojich opatreni na vykonavanie
Pokynov alebo zmeny Stratégie prostrednictvom zverejnenia aktualizovanej verzie
Stratégie na svojej webovej adrese.

7.5. Obchodnik je povinny preukazat Klientovi, Zze vykonal jeho Pokyn v sulade so Stratégiou,
Vv pripade Ze Klient poziada Obchodnika o vydanie takéhoto potvrdenia. Obchodnik je
povinny preukazat skutoc¢nosti podla predchadzajucej vety aj Narodnej banke
Slovenska, ak o to poziada.

7.6. Ak Obchodnik vykonava pokyny pre neprofesionalnych klientov, poskytne tymto
klientom zhrnutie prislusnej politiky zamerané na celkové naklady, ktoré im vznikli.

V Prievidzi, dfa 19. 2. 2026
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Priloha ¢.1:

OPIS POVAHY VYBRANYCH DRUHOV FINANCNYCH NASTROJOV

Akcia
Charakteristika finanéného nastroja

Akcia je cenny papier, ktory vyjadruje podiel na majetku akciovej spolo¢nosti. Akcionar
(tj. majitel akcie) ma pravo zucastriovat sa na valnom zhromazdeni akciovej spolo¢nosti
a hlasovat na nom (napr. o rozdeleni zisku, o volbe ¢lenov predstavenstva a pod.), ma pravo
na podiel na zisku (tzv. dividendu, ato v pripade, Ze valné zhromazdenie schvali vyplatu
dividend) a ma tiez pravo na podiel na likvidacnom zostatku v pripade likvidacie akciovej
spolo¢nosti. Akcionar nema pravo na akékolvek pevné, vopred garantované vynosy alebo
uroky zo svojich akcii.

Emitenti:
e akciové spolo¢nosti, domdace aj zahrani¢né

Vynosy finanéného nastroja:

Vynos je tvoreny dvoma zlozkami — zmenami trhovej ceny akcie a vyplacanymi dividendami.
Je zrejmé, Ze tak, ako moze cena akcii rast, mdze aj klesat. Trhova cena akcie zavisi vyluc¢ne
od ponuky a dopytu na trhu, pricom na ponuku a dopyt pdsobi viacero faktorov: dosahované
hospodarske vysledky (zisk alebo strata) spolo¢nosti, negativne alebo pozitivhe spravy o tejto
spolo¢nosti, celkovd hospodarska situacia v danej krajine, nalada na trhoch s cennymi
papiermi atd. Vyplata dividend nie je garantovand, zavisi od rozhodnutia valného
zhromazdenia o vyplate dividend. Investiciu v podobe akcii je mozné premenit na hotovost
len predajom tychto akcii. Rozdiel medzi predajnou a nakupnou cenou je zisk alebo strata
investora.

Doba viazanosti (splatnosti) finanéného nastroja:
Ziadna

Garancia menovitej hodnoty alebo investovanej sumy:
nie

RIZIKA SPATE S PRODUKTOM:

e riziko zmeny ceny (trhové riziko)
e kreditné riziko
e riziko likvidity
e menové riziko

DIlhopis
Charakteristika finanéného nastroja

Dlhopis je cenny papier, s ktorym je spojené pravo majitela pozadovat splacanie dlznej sumy
v menovitej hodnote a vyplacanie vynosov z nej k uréitému datumu.

Emitent (osoba, ktorad dlhopis vydala) je povinny tieto zavazky splnit. Majitel' dlhopisu nema
pravo zucastnovat sa na valnom zhromazdeni emitenta ani inak ovplyvhovat jeho
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hospodarenie. Majitel' dlhopisu je veritelom voci emitentovi a emitent je dlznikom voci
majitelovi dlhopisu. Po vyplateni vSetkych vynosov a menovitej hodnoty dlhopis zanika.

Emitenti:

e nadnarodné a federalne agentury (Svetova banka, EBRD..)
e Vvlady jednotlivych statov (Statne dlhopisy)

e regionalne vlady, mesta a obce (komunalne dlhopisy)

o podniky (korporatne dlhopisy)

Vynosy finanéného nastroja:
Vynosy sa zvyCajne vyplacaju v pravidelnych intervaloch - raz roCne, raz za polrok alebo raz
za sStvrtrok. Vyplacané vynosy dlhopisov sa nazyvaju kupény. Kupdény méozu byt:
e fixné (rovnaké pocas celej doby zivotnosti dlhopisu, napr. 8 % p. a.)
e variabilné (nadviazané na nejaku referencnud sadzbu (EURIBOR), napr. 3M
EURIBOR + 0,25 % p. a.)

Okrem dlhopisov s kupdnmi existuju aj bezkupdnové dlhopisy, tzv. zerobondy. Investor, ktory
podrzi dlhopis do splatnosti, dosiahne vynos, ktory sa rovna rozdielu medzi emisnym kurzom
dlhopisu (alebo jeho nakupnou cenou) a menovitou hodnotou dlhopisu (napr. menovita
hodnota dlhopisu je 1.000.000 EUIR, nakupna cena 860.000 EUR, vynos pre investora 140.000
EUR =1.000.000 EUR - 860.000 EUR).

Doba viazanosti (splatnosti) finanéného nastroja:
zvyCajne pevne urcena, niektoré dlhopisy splacaju menovitd hodnotu postupne, vo vopred
urcenych intervaloch

Garancia menovitej hodnoty alebo investovanej sumy:
emitent garantuje vyplatenie menovitej hodnoty dlhopisu vo vyske 100 % kdatumu
(datumom) splatnosti

RIZIKA SPATE S PRODUKTOM:

e Urokové riziko
e kreditné riziko
e riziko likvidity
e menové riziko

Podielovy list (cenné papiere alebo majetkové ucasti subjektov kolektivheho
investovania)

Charakteristika finanéného nastroja

Podielovy list je cenny papier, s ktorym sU spojené prava jeho majitela (podielnika)
na zodpovedajuci podiel na majetku podielového fondu a pravo podielat sa na vynosoch
z tohto majetku.

Podielovy fond je teda spolo¢nym majetkom podielnikov. Podielovy fond nema pravnu
subjektivitu, podielové fondy vytvara a spravuje spravcovska spolocnost.

Spravcovska spolo¢nost sa zodpoveda podielnikom za to, ako spravuje majetok v podielovom
fonde. Za spravu majetku v podielovom fonde si spravcovskd spolo¢nost Uctuje tzv.
spravcovsky poplatok (management fee), ktory znizuje <cisti hodnotu majetku
v podielovom fonde.
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Pred tym, ako sa investor rozhodne investovat do podielovych fondov, mal by si pozorne
prestudovat prospekt, ktory je spravcovska spolocnost povinna ku kazdému podielovému
fondu poskytnut.

Zakladné €lenenie podielovych fondov:

a) otvorené podielové fondy - podielové fondy, ktorych podielnik ma pravo poziadat
spravcovsku spolo¢nost o vyplatenie podielovych listov z majetku v tomto podielovom
fonde. To znamena, Ze investiciu v otvorenom podielovom fonde je mozné kedykolvek
jednoducho premenit na hotovost, vyplata obvykle prebehne do niekolkych dni
po podani ziadosti.

b) uzavreté podielové fondy - podielové fondy, ktorych podielnik nema préavo, aby mu
na jeho zZiadost boli vyplatené podielové listy z majetku vtomto podielovom fonde.
Podielnik mbze svoju investiciu do podielovych listov uzavretého podielového fondu
premenit na hotovost ich predajom, pricom podielové listy uzavretych podielovych
fondov sa zvyCajne obchoduju na burze. Uzavreté podielové fondy sa vytvaraju na dobu
urcity, podla slovenskej legislativy maximalne na desat rokov. Po uplynuti tejto doby
nastava bud' vyplatenie podielnikov, alebo premena uzavretého podielového fondu
na otvoreny.

Emitenti:
e spravcovské spolo¢nosti, tuzemské i zahrani¢né

Vynosy finanéného nastroja:

Vynos je tvoreny dvoma zlozkami — zmenami trhovej ceny podielového listu a vyplacanymi
vynosmi. Cena podielového listu méze rovnako rast, ako aj klesat. Spravcovska spolocnost je
podla slovenskej legislativy povinnad kazdorocne vyplacat podielnikom vynosy, avsak ich
vySka nie je garantovana. Cena podielového listu zavisi od trhovych cien financnych nastrojov,
ktoré su v majetku prislusného podielového fondu. Ak chce investor posudit mozny vyvoj
ceny podielového listu, musi brat predovsetkym do Uvahy zloZzenie majetku prisludného
podielového fondu a jeho investi¢nu stratégiu.

Doba viazanosti (splatnosti) finanéného nastroja:
pri otvorenych podielovych fondoch Ziadna, uzavreté podielové fondy maximalne 10 rokov

Garancia menovitej hodnoty alebo investovanej sumy:
Ziadna

RIZIKA SPATE S PRODUKTOM:

e  Urokové riziko
e kreditné riziko
e riziko likvidity
e menovériziko

Investiény certifikat
Charakteristika finanéného nastroja

Investiény certifikat je cenny papier, ktorého hodnota je nadviazanad na hodnotu urcitého
podkladového aktiva, ktorym mobze byt:

a) index (napr. EURO STOXX 50)
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b
c

-

urokova miera (napr. EURIBOR)

akcia a akciovy kos (baskets)

d) dlhovy cenny papier (napr. americké Treasuries)
e) vymenny kurz (napr. EUR/USD)

f) komodity (napr. ropa, zlato)

g) kombinacie podkladovych aktiv

h) iné

—_ = -

S investicnym certifikdtom je spojené pravo nadobudnut finanény nastroj, ktory je
podkladovym aktivom investi¢ného certifikatu, alebo pravo na vyrovnanie v hotovosti, alebo
ich kombinacia.

Druhy investi¢nych certifikatov:
a) indexové

b) garantované

c) diskontové

d) bonusové
)

ine

D

Emitenti:
e banky alebo pobocky zahraniCnych bank

Vynosy finanéného nastroja:

Vynosy su tvorené:

a) zmenou trhovej ceny investi¢ného certifikatu (kapitalovy vynos, ak je ndkupna cena nizsia
ako predajna)

b) dodato¢nym vynosom v zdavislosti od druhu investicného nastroja, napr. v pripade
bonusového certifikatu emitent vyplaca vopred definovanu vysku bonusu, ak vyvoj kurzu
podkladového aktiva splni vopred definované podmienky

Cena investicnych certifikdtov méze rast, ako aj klesat. Trhova cena investicného certifikatu

zavisi od ponuky a dopytu na trhu a od trhovej ceny podkladového aktiva, pricom na ponuku

a dopyt pbdsobi viacero faktorov v zavislosti od druhu investic¢ného certifikatu. Investiciu

v podobe investicného certifikdtu je mozné premenit na hotovost predajom tohto

investicného certifikdtu alebo jeho splatenim, ak ma certifikat urcenu splatnost. Rozdiel

medzi predajnou a nakupnou cenou je zisk alebo strata investora.

Doba viazanosti (splatnosti) finanéného nastroja:
zavisi od druhu investi¢ného certifikatu

Garancia menovitej hodnoty alebo investovanej sumy:
zavisi od druhu investi¢ného certifikatu

RIZIKA SPATE S PRODUKTOM:

e riziko zmeny ceny (trhové riziko)
o Kkreditné riziko

e riziko likvidity

e menové riziko

a) Indexovy certifikat

Charakteristika finanéného nastroja
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Indexovy certifikdt umoznuje investorom kupou jedného cenného papieru investovat
sucasne

do niekolkych cennych papierov, pripadne do celého akciového indexu. Hodnota indexového
certifikdtu rastie alebo klesd podla hodnoty podkladového aktiva (indexu - akciového,
komoditného, dlhopisového, indexového kosa). Hodnoty certifikdtu a podkladového aktiva sa
vyvijaju priamoumerne.

Emitenti:
e popredné zahranicné banky

Vynosy finanéného nastroja:

Vynos je tvoreny predovsetkym zmenami trhovej ceny indexového certifikatu (pripadne aj
dodatoénym bonusom vyplyvajucim zdrzby tohto -certifikdatu pri splneni urcitych
podmienok).

Cena indexovych certifikdtov moze rast aj klesat. Trhova cena indexového certifikatu zavisi
najma od hodnoty podkladového aktiva (aktiv), od ponuky a dopytu na trhu, pricom
na ponuku a dopyt pbdsobi viacero faktorov v zavislosti od druhu indexového certifikatu.
Investiciu v podobe indexového certifikdtu je mozné premenit na hotovost len predajom
tohto indexového certifikatu. Rozdiel medzi predajnou a nakupnou cenou je zisk alebo strata
investora.

Doba viazanosti (splatnosti) finanéného nastroja:
zavisi od druhu indexového certifikatu, méze byt obmedzena ako aj neobmedzena

Garancia menovitej hodnoty alebo investovanej sumy:
zavisi od druhu indexového certifikatu

RIZIKA SPATE S PRODUKTOM:

e riziko zmeny ceny (trhové riziko)
o Kkreditné riziko
o riziko likvidity
e menove riziko

b) Garantovany certifikat

Charakteristika finanéného nastroja

Garantovany certifikdt poskytuje investorovi moznost podielat sa na vyvoji podkladového
aktiva (akciového indexu alebo akciového kosa) pri garancii viozeného kapitalu. Investor ma
v Case splatnosti garantovanu vyplatu nominalnej hodnoty a ktomu dostava vyplateny podiel
na vynose podkladového aktiva. V pripade negativneho vyvoja podkladového aktiva investor

v Case splatnosti dostava len garantovanu nominalnu hodnotu.

Emitenti:
e popredné zahrani¢né banky

Vynosy finanéného nastroja:

Vynos garantovaného certifikatu je variabilny, zavisi predovsetkym od vyvoja podkladového
aktiva. M&ze byt vyplacany priebeZzne pocas doby Zivotnosti certifikatu alebo aj jednorazovo
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v ¢ase splatnosti. Existuje vela réznych mechanizmov vypoctu vynosu v zavislosti od vyvoja
podkladového aktiva, presny mechanizmus vypoctu je vzdy uvadzany Vvemisnych
podmienkach kazdého produktu. Garantovany certifikdt moéze okrem variabilnej zlozky
vynosu vyplacat aj vopred stanovené pevné vynosy.

Investiciu v podobe garantovaného certifikdtu je mozZzné premenit na hotovost aj
pred splatnostou certifikatu predajom tohto certifikatu za trhovd cenu. Cena garantovanych
certifikdtov moéze rast aj klesat. Trhova cena garantovaného certifikdtu zavisi najma
od hodnoty podkladového aktiva (aktiv), od ponuky a dopytu na trhu, pricom na ponuku
a dopyt podsobi viacero faktorov v zavislosti od druhu certifikatu. Rozdiel medzi predajnou
a nadkupnou cenou je zisk alebo strata investora.

Doba viazanosti (splatnosti) finanéného nastroja:
vopred stanovena

Garancia menovitej hodnoty alebo investovanej sumy:
ano

RIZIKA SPATE S PRODUKTOM:

e riziko zmeny ceny (trhové riziko)
e kreditné riziko

e riziko likvidity

e menové riziko

c) Diskontovy certifikat
Charakteristika finanéného nastroja

Diskontovy certifikat sa od klasického indexového certifikatu odliSuje tym, Ze na jednej strane
ma obmedzend dobu trvania (spravidla 3 az 18 mesiacov) a na druhej strane je jeho
maximalny mozny vynos vopred stanoveny.

Pri splatnosti certifikatu si mozné dva scenare:

1. podkladové aktivum (akcia, index) sa kdtuje na alebo nad drovhou najvyssSieho mozného
vynosu — diskontovy certifikat je splateny v hodnote najvyssSieho mozného vynosu

2. podkladové aktivum sa kdétuje pod Urovnou najvyssSieho mozného vynosu — diskontovy
certifikat je splateny v hodnote zodpovedajucej hodnote podkladového aktiva (ako
klasicky indexovy certifikat)

Ako kompenzaciu za limitovany vynosovy potencial je diskontovy certifikat vzdy lacnejsi ako
podkladové aktivum — investor si kupuje podkladové aktivum s ,diskontom®, ktory sldzi ako
ochrana pred poklesom podkladového aktiva. Napr. ak podkladové aktivum bude pocas
Zivotnosti certifikdtu stagnovat, priama investicia do podkladového aktiva neprinesie
zhodnotenie, zatial ¢o investor pomocou diskontového certifikdtu ziska vynos vo vyske
diskontu (teda zlavy, ktoru ziskal kuUpou diskontového certifikdtu oproti podkladovému
aktivu).

Emitenti:
e popredné zahrani¢né banky

Vynosy finanéného nastroja:
Vynos je tvoreny predovietkym zmenami trhovej ceny diskontového certifikdtu. Cena
diskontovych certifikdtov méze rast aj klesat. Trhova cena diskontového certifikatu zavisi
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najma od hodnoty podkladového aktiva (aktiv), od ponuky a dopytu na trhu, pricom
na ponuku a dopyt pdsobi viacero faktorov v zavislosti od druhu certifikdtu. Investiciu
v podobe diskonotvého certifikdtu je mozné premenit na hotovost aj pred splatnostou
certifikatu predajom tohto certifikdtu. Rozdiel medzi predajnou a nakupnou cenou je zisk
alebo strata investora.

Doba viazanosti (splatnosti) finanéného nastroja:
vopred stanovena

Garancia menovitej hodnoty alebo investovanej sumy:
nie

RIZIKA SPATE S PRODUKTOM:

e riziko zmeny ceny (trhové riziko)
e kreditnériziko

e riziko likvidity

e menové riziko
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	Na spôsob vykonania Pokynu podľa písm. a) sa uplatňuje bod 6.2 Stratégie.
	V prípadoch, kedy Obchodník postúpi vykonanie Pokynu tretej strane, Obchodník vynaloží všetko potrebné úsilie, aby zabezpečila, že tretia strana bude pri vykonaní Pokynu postupovať podľa tejto Stratégie alebo podľa stratégie vykonávania Pokynov, ktorú...
	Obchodník pri vykonávaní Pokynov bude postupovať tak, aby zabezpečil:
	a) bezodkladné, spravodlivé a pohotové vykonanie Pokynov Klienta vo vzťahu  k Pokynom  ostatných Klientov alebo k obchodným záujmom Obchodníka,
	b) vykonanie inak porovnateľných Pokynov Klienta postupne podľa času ich prijatia  a bezodkladne s výnimkou prípadov, keď to povaha Pokynu alebo prevládajúce podmienky na trhu neumožňujú, alebo ak to nie je v záujme Klienta,
	c) okamžité informovanie Neprofesionálneho klienta o akýchkoľvek vážnych prekážkach týkajúcich sa riadneho vykonania Pokynov, o ktorých má Obchodník vedomosť,
	d) bezodkladné a správne prevedenie všetkých Finančných nástrojov alebo peňažných prostriedkov Klienta prijatých pri vyrovnaní vykonaného Pokynu na účet príslušného Klienta.

